


ACADEMIC
EXECUTIVE
ESSENTIALS

Mit unseren Academic Executive Essentials erhalten Sie das Beste aus zwei Welten. Sie erleben intensive,
kompakte und anregende Weiterbildung im Executive Essentials-Format und tauchen gleichzeitig in die
akademische Welt der Executive MBA-Programme ein. Dabei profitieren Sie von praxisnahem Wissen auf

akademischem Niveau. Die Inhalte stellen einen Best-of-Auszug unserer meistgebuchten Universitats-
lehrgdnge dar und werden von einer renommierten Faculty vermittelt.

LIMAK BLENDED LEARNING

Die Kurse werden im Blended Learning-Format durchgefihrt - ein bzw. zwei Prasenztag(e)
plus flexibles, selbstgesteuertes Online Learning im Vorfeld und — bei Wunsch auf Anrechnung
- einer abschlieRenden Transferarbeit im Nachgang.

ANERKENNUNG

Bei Interesse sind Academic Executive Essentials Kurse nach erfolgreicher Absolvierung anrechenbar
auf den LIMAK Executive MBA ,,Sales Management Excellence” oder "General Management for Future
Business" sowie die jeweils gleichnamigen Universtitdtslehrgdnge.

SALES STRATEGY & ORGANISATION -
VERTRIEB STRATEGISCH AUSRICHTEN UND GESTALTEN

Neue Termine 2027 werden bekanntgegeben.

Starken Sie lhre Vertriebskraft strategisch: Lernen Sie, wie Sie aus der Unternehmens-
strategie eine schlagkraftige Vertriebsstrategie entwickeln, Strukturen effektiv gestalten
und Prozesse optimieren — fur messbar mehr Verkaufserfolg und eine zukunftsfahige
Vertriebsorganisation.

Mag. Hubert Preisinger

INHALTE @ > Entwicklung wirksamer Vertriebsstrategien auf Basis von Marktentwicklung Jetzt buchen:
und Unternehmenszielen

> Analyse von Vertriebsorganisationen und deren Einfluss auf den Verkaufserfolg

> Gestaltung effizienter Strukturen, Ablaufe und Vertriebsprozesse

> L6sung von Spannungsfeldern an Schnittstellen im Vertrieb

ZIELGRUPPE @~ Geschdftsfuhrer*innen mit Vertriebsverantwortung, Vertriebsflihrungskrafte sowie
Business Development Manager*innen

€1.590 20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
PREIS | ~ .590,~ fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen
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VERKAUFERFUHRUNG, DIE WIRKT -
MENSCHEN ENTWICKELN, UMSATZE STEIGERN

Neue Termine 2027 werden bekanntgegeben.

Verkduferfihrung braucht klare Linien und starke Impulse. In diesem Intensivkurs schdrfen
Sie lhr Fuhrungsprofil, reflektieren zentrale Stellhebel im Vertrieb und entwickeln konkrete
Mafinahmen, um |hr Team gezielt zu steuern, zu motivieren sowie nachhaltig zu mehr
Leistung zu fuhren.

INHALTE Besonderheiten und Erfolgsfaktoren der Verkauferfiihrung
Vertriebseffektivitat vs. Vertriebseffizienz im Fihrungsalltag
Selbstfihrung und Selbstmanagement im Vertrieb
Tools, Methoden und Kommunikation fir mehr Performance im Team

ZIELGRUPPE Vertriebsflhrungskrdfte, Business Development Manager*innen sowie
AuBen- und Innendienstfihrungskrdfte

20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
PREIS -€1.590,- gungd 4

DIGITAL SALES & CUSTOMER JOURNEY -
VERTRIEB NEU DENKEN MIT KI

1 Prasenztag | 10.12.2026 | 09:00-18:00 Uhr | Wien

Lernen Sie, wie Sie durch digitale Transformation, Kl und Customer Journey Management
lhren Vertrieb auf das ndchste Level heben. Dieser Intensivkurs zeigt praxisnah, wie
moderne Vertriebsprozesse gestaltet, digital optimiert und strategisch transformiert
werden.

INHALTE Digitale Sales-Strategien und Erfolgsfaktoren im Wandel
Reifegrad- und Transformationsmodelle praxisnah anwenden
Technologien wie Kl im Sales Funnel wirksam einsetzen
Customer Journey im digitalen Vertrieb verstehen und gestalten

ZIELGRUPPE Vertriebsfuhrungskrafte, Business Development und Change-Manager*innen
sowie Digitalisierungsverantwortliche

20 % Erma&Rigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
PREIS | -€890,- AR T ¢

VERTRIEB PROFESSIONELL STEUERN -
PROZESSE OPTIMIEREN, (TEAM-)PERFORMANCE STEIGERN

Neue Termine 2027 werden bekanntgegeben.

Vertrieb strategisch steuern, Teams wirksam fUhren: In diesem Intensivkurs erfahren Sie,
wie Sie mit klaren Zielen, relevanten KPIs und praxisnahen Tools Ihren Vertrieb nachhaltig
auf Erfolg ausrichten — und Ihr Team effektiv entwickeln, motivieren und starken.

INHALTE Steuerungsansdtze fur Vertriebsprozesse und -teams
Einsatz von CRM-Systemen und Tools zur Kundenbindung
Vertriebscontrolling mit Kennzahlen und KPI-Systemen
Personalmanagement im Vertrieb: Fiihrung, Coaching und Anreizsysteme

Mag. (FH) Dr.
Oliver Wieser

Jetzt buchen:
[=

e

!

fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen

/A
Ing. Peter Huber, MBA

Jetzt buchen:

far LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen

Mag. (FH) Dr.
Oliver Wieser

Jetzt buchen:

ZIELGRUPPE @ > Vertriebsfuhrungskrafte und Unternehmer*innen/Bereichsverantwortliche mit Vertriebsverantwortung

20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”

PREIS € 1590!_ fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen
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STRATEGIC PEOPLE MANAGEMENT & CULTURAL DEVELOPMENT -
GESTALTUNG EINER ZUKUNFTSFAHIGEN ARBEITSWELT

2 Prasenztage | 22.-23.05.2026 | 09:00-18:00 Uhr | Linz

Im Kurs lernen Sie, die Organisationskultur zu analysieren und ihren Einfluss auf "‘
HR-Systeme zu erkennen. Entwickeln Sie Ansdtze zur Gestaltung von HR-Architekturen,

um bestehende Kompetenzen zu nutzen und Innovation zu fordern. Entdecken Sie Assoz. Univ.-Prof. Mag. Dr.
Praktiken, um die neue Arbeitswelt erfolgreich zu gestalten. el Bl e ntetenaa

INHALTE Wissen, wie HR-Praktiken gezielt genutzt werden kénnen, um bestehendes Jetzt buchen:
Geschdft zu stdrken und gleichzeitig Raum fir Neues zu schaffen
Beleuchtung von Mafinahmen zur Gewinnung, Férderung und Bindung von Mitarbeiter*innen
Kenntnis verschiedener Organisationsformen und Verstdndnis der jeweiligen Vor- und Nachteile
Versténdnis fir das Zusammenwirken von Unternehmenskultur, Strategie, Struktur,
Prozesse und Haltungen

ZIELGRUPPE HR-Neueinsteiger*innen sowie Fihrungskréfte/Expert*innen aus diversen Funktionen,
die einen Einblick in die Arbeit von HR und Organisationsentwicklung erhalten méchten

PREIS €1.590 — 20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
- ’ fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen

SALES MANAGEMENT EXCELLENCE -
STELLHEBEL FUR EINEN ERFOLGREICHEN VERTRIEB

2 Prasenztage | 26.-27.06.2026 | 09:00-18:00 Uhr | Linz

Erweitern Sie |hr Wissen Uber die Erfolgsfaktoren und Stellhebel im Vertrieb! In diesem .
Intensivkurs erfahren Sie, welche Instrumente zur gezielten Steuerung eingesefzt werden Mag. (FH) Dr.
konnen und erwerben die Fahigkeit, den Einfluss der fortschreitenden Digitalisierung auf
vertriebsstrategische Entscheidungen zu bewerten.

Oliver Wieser

INHALTE Uberblick tiber die Erfolgsfaktoren im Vertrieb Jetzt buchen:
Methodenset zur effektiven und motivierenden Verkduferfihrung
Optimierung des Vertriebs durch strategisches Herangehen und strukturiertes Monitoring
Digitalisierung und Vertrieb: Status quo und Zukunftsszenarien

ZIELGRUPPE Angehende Vertriebsflihrungskrafte sowie Geschdftsfihrer*innen und Fihrungskrafte
mit Schnittstelle zum Vertrieb, die Einblicke in die Vertriebswelt gewinnen méchten

PREIS 20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”

fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen

€1.590,-

BUSINESS PROCESS OPTIMIZATION -
AUFBRUCH IN DIE DIGITALE ZUKUNFT MIT PROZESSMANAGEMENT

2 Présenztage | 10.-11.07.2026 | 09:00-18:00 Uhr | Linz

In Zeiten fortschreitender Digitalisierung sind effiziente Arbeitsabldufe ein entscheidender
Faktor, um im Wettbewerb zu bestehen. Prozessautomatisierung und -management Vet 5 elend
gewinnen daher an Bedeutung. Der Kurs bietet Ihnen einen kompakten Einblick in die e, S
Methoden zur Optimierung lhrer Geschaftsprozesse.

INHALTE Identifikation ineffizienter Arbeitsabl&ufe und Erkennung von Engpdssen Jetzt buchen:

Maflnahmen zur Steigerung von Effizienz, Qualitat und Wettbewerbsfahigkeit
Schaffung der Grundlage zur Digitalisierung von Prozessen
Erwerb und praktische Anwendung von Tools und Methoden zur Prozessoptimierung

ZIELGRUPPE (Angehende) Prozessverantwortliche/Prozessmanager*innen und Fihrungskrdafte, die praxiserprobte
Prozessoptimierung suchen

PREIS €1.590 — 20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
) ! fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen



CERTIFIED
PROGRAMS

Die LIMAK Certified Programs stehen fur kompakte, praxisnahe Weiterbildung (3-7 Tage) auf héchstem
Niveau — ohne Prifungsstress, aber mit direktem Nutzen fur |hre berufliche Praxis.

Diese zeichnen sich aus durch:

>Hohen Praxisbezug bei gleichzeitig fundierter akademischer Basis

> Konzentration auf relevante Inhalte, praxisnahe Tools und sofort anwendbares Wissen
> Ein LIMAK Teilnahmezertifikat als sichtbaren Kompetenznachweis

CERTIFIED BUSINESS
LEADER

4 Pradsenztage in 2 Modulen geblocki | 09:00-18:00 Uhr | Linz

Das kompakte Certified Program unterstitzt neue und angehende Fuhrungskrafte beider Entwicklung ihrer Rolle. Erfahren
Sie, was eine gute Fuhrungskraft ausmacht, und starken Sie Ihre Leadership-Kompetenzen durch praxisnahe Ubungen.
Eine Business-Simulation hilft Ihnen, Ihr betriebswirtschaftliches Wissen zu vertiefen und strategische Entscheidungen
zukUnftig sicher zu treffen.

KURSE & | BWL VERSTEHEN & BESSER ENTSCHEIDEN - Business Simulation Challenge | 26.-27.03.2026

INHALTE | - praxisorientierte Einblicke in die Methoden des Finanz- und Rechnungswesens sowie Controllings

> Verbesserung der eigenen Entscheidungsfdhigkeiten durch das Erleben der wirtschaftlichen Zusammenhénge
in- und auerhalb des Unternehmens mittels Planspiels

LEADERSHIP FOR NEW LEADERS - Durchstarten als Fiihrungskraft | 07.-08.05.2026

> Reflexion der Aufgaben als Fihrungskraft und Erwerb neuer Tools zur Optimierung der Flihrungsleistung

> Verstandnis fur Gruppendynamiken, Férderung der Leistungsbereitschaft und Entwicklung von Potenzialen
im Team

ZIELGRUPPE @~ Der Kurs richtet sich an neue und potenzielle Fiihrungskrafte, die verstehen wollen, was eine gute Fihrungskraft
ausmacht und ihre Betriebswirtschaftskenntnisse auffrischen oder erweitern méchten.

Jetzt buchen:
20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
PREIS @ -€ 2-890,— fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder
und Kooperationspartner*innen
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CERTIFIED TRAINER &
LEARNING EXPERT

/ PrdS@nZTOge in 4 Modulen geblockt | 09:00-18:00 Uhr | Linz

In diesem Certified Program entwickeln Sie fundierte Kompetenzen fur wirksame Trainings- und Lernprozesse im
Unternehmenskontext. Sie schdrfen Ihre Rolle als Trainer*in bzw. interner Learning Facilitator, lernen systemisch zu denken
und zu fragen, erweitern Ihre methodische Toolbox und integrieren aktuelle KlI-Tools sinnvoll in Ihre Lernformate. Das
Programm verbindet Reflexion, Haltung und Praxis — fUr Lernrdume, die Entwicklung erméglichen und Organisationen
nachhaltig starken.

KURSE & | 20.-21.05.2026
INHALTE Reflexion der eigenen Rolle, fundiertes Verstandnis fur Gruppenprozesse und Gestaltung wirksamer Lernrdume
mit einem praxisnahen Methodenkoffer
| 18.-19.06.2026
Systemische Fragestellungen und strukturierte Gesprachsfiihrung fur klare Auftrége, konstruktive Gespréche
und Praxistransfer
| 24.09.2026
KI-Anwendungen im Trainingszyklus fur effiziente, wirksame und menschliche Lernprozesse
| 05.-06.11.2026
Systemische Prinzipien in Trainings nutzen, um Beziehungen, Dynamiken und Kontexte fiir nachhaltiges Lernen
zu bertcksichtigen

ZIELGRUPPE (Angehende) Trainer*innen, Berater*innen, interne Learning Experts, Change Begleiter*innen
und HR-Expert*innen, die Lernprozesse fundiert, systemisch und praxisnah gestalten und Kl
dabei wirksam wie menschlich integrieren méchten

20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026” Jetzt buchen:
PREIS € 4_590,_ fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder
und Kooperationspartner*innen

Hinweis: Die Absolvierung des "Certified Trainer & Learning Expert" stellt keine automatische Qualifikation fur eine
Aufnahme in die LIMAK Faculty dar. Diese erfolgt nach gesonderten Kriterien und einem strukturierten Auswahlverfahren.

CERTIFIED Al PROFESSIONAL -
VON DER VISION ZUR UMSETZUNG

3 Prdsenztage in 3 Modulen geblocki | 09:00—18:00 Uhr | Linz

In diesem Certified Program lernen Sie, Kl strategisch zu nutzen, geeignete Use Cases zu identifizieren und umzusetzen.
Sie erfahren, wie Sie typische Stolpersteine wie Akzeptanzprobleme oder Angste adressieren und das Zusammenspiel
von Menschen und Maschine zukunffsorientiert gestalten. Am Ende setzen Sie Prompts und Assistenten gezielt ein,
arbeiten effizienter und verstehen Kl Agents sowie die ndtigen Voraussefzungen im Unfternehmen.

KURSE & | 12.06.2026
INHALTE

Einordnung zentraler KI-Entwicklungen (Prompting, Assistenten, Agenten), gezielte Nutzung von Prompts und
selbst entwickelten Assistenten sowie ein Uberblick (iber die Potenziale aktueller KI-Agenten

| 25.06.2026

Erfolgsfaktoren fur KI-Projekte erkennen, Kl in Strukturen integrieren, Potenziale von KI-Agenten reflektieren und
praxisnahe Tools anwenden

| 07.10.2026
Chancen und Risiken von Kl erkennen, Potenziale fir Prozessoptimierung und Innovation nutzen und daraus
eine zukunftsfahige Strategie entwickeln

ZIELGRUPPE Geschdftsfuhrer*innen, Fihrungskrafte und Projektverantwortliche, die die Potenziale der Kl zukUnftig far ihr
Unternehmen besser verstehen und in Umsetzung bringen mochten, um sich den nétigen Wettbewerbsvorteil zu
sichern

Jetzt buchen:
20 % ErmdaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
PREIS €2.190,~ fir LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder
und Kooperationspartner*innen




HIGHLIGHTS

>
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" FACING
FUTURE

1 PRASENZTAG

12. MARZ 2026
Al IN ACTION — VON DER IDEE ZUR UMSETZUNG

01. OKTOBER 2026
SMART SELLING — NEUE MARKTE, NEUE KUNDEN, NEUE WEGE

Fokus auf praxisrelevante Umsetzung statt bloer Visionen

Hochkardatige nationale und internationale Speaker*innen aus Wirtschaft
& Forschung

Mix aus Keynotes und interaktiver Formate (Workshops, Panels, Austausch)
BranchenlUbergreifende Best-Practice Beispiele von renommierten Unternehmen

Raum fur Kollaboration, Reflexion und Netzwerken

PREIS pro konferenz > € 790,- | Early Bird-Tarif: € 690,- | Team-Tarif ab 3 Tickets: € 490,-/Person

20 % ErmaRigung mit dem Gutscheincode “LIMAKCommunity2026”
fur LIMAK Teilnehmer*innen | Absolvent*innen | Club Mitglieder und Kooperationspartner*innen
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KI-KONFERENZ
12. MARZ 2026

Al IN ACTION - VON DER IDEE ZUR UMSETZUNG

Kinstliche Intelligenz im Praxiseinsatz: verstandlich, realistisch, wirkungsvoll

Worum geht’s?

Kunstliche Intelligenz (Kl) ist l&dngst keine ferne Zukunftsvision mehr — sie verdndert bereits heute, wie wir
arbeiten, entscheiden und wirtschaften. Doch wie gelingt der Schritt von der Idee zur konkreten Umsetzung
im Unternehmen? Und wie kénnen Organisationen Kl so einsetzen, dass sie wirklich entlastet, untersttitzt und
weiterbringt?

Die Konferenz "Al in Action" macht aus Business Cases Realitat und zeigt, wie KI-Projekte starten, wachsen
und Wirkung entfalten. Dabei steht nicht Technik im Vordergrund, sondern der konkrete Nutzen im betrieblichen
Alltag — praxisnah, zugdnglich und strategisch relevant.

Was erwartet Sie?

> Keynotes liefern strategische Einordnung und Zukunftsbilder: Was kann Kl heute wirklich leisten — und
worauf kommt es in der Umsetzung an? Welche Entwicklungen werden Geschaftsmodelle und Organisa-
tionen besonders pragen?

>  Workshops bieten Raum fiir Anwendung und Austausch: Hier erleben Sie, wie KI-Systeme in Fachbereichen
wie Vertrieb, HR, Produktion oder Kundenservice bereits eingesetzt werden.

> Panels bringen Perspektiven zusammen: Expert*innen aus Wirtschaff, Forschung und Praxis diskutieren
Uber Chancen, Herausforderungen und konkrete Wege zur erfolgreichen KI-Nufzung.

JETZT ANMELDEN.

Fir wen ist diese Konferenz gedacht?

> Geschdaftsfuhrer*innen, Fuhrungskrafte, Fach- und Innovations-
verantwortliche sowie alle Interessierten, die Kl verstehen,
strategisch nutzen und praxisnah inihren Arbeitsalltag integrieren
mochten — auch ohne technischen Hintergrund.




FUTURE

KONFERENZEN

SALES-KONFERENZ
01. OKTOBER 2026

SMART SELLING -
NEUE MARKTE, NEUE KUNDEN, NEUE WEGE

Vertrieb im Wandel: Strategien, Systeme und Skills fiir eine neue Sales-Ara

Worum geht’s?

Der Vertrieb wandelt sich grundlegend: Kunden informieren sich zunehmend selbst, der internationale
Wettbewerb nimmt immer stdrker zu und neue Technologien stellen klassische Vertriebsprozesse infrage —und
eroffnen neue Chancen. Wie treffen Kunden heute Entscheidungen? Welche Rolle spielen KI, Automatisierung
und Daten zukUnftig im Vertrieb? Und was zeichnet erfolgreiche Vertriebsorganisationen aus?

Die Konferenz "Smart Selling" widmet sich diesen Fragen und bietet Orientierung, Inspiration und praxisnahe
Impulse fur den Weg in eine neue Vertriebsrealitdr.

Was erwartet Sie?

> Keynotes liefern fundierte Einblicke in die Transformation von Vertrieb, Kundenbeziehung und
Marktzugang — mit Fokus auf aktuelle Entwicklungen und Zukunftstrends.

> Best Practices & Technologieeinsatz: Erfolgreiche Unternehmen zeigen, wie smarte Tools, Kl-gestutzte
Systeme und neue Vertriebsmodelle echten Mehrwert schaffen.

> Interaktive Formate & Erfahrungsaustausch: Workshops, Panels und Live-Demos laden dazu ein, Trends
greifbar zu machen, konkrete Ansdtze mitzunehmen und gemeinsam Uber neue Wege im Vertrieb zu
diskutieren.

Fir wen ist diese Konferenz gedacht?

> Geschaftsfuhrer*innen, Vertriebsleiter*innen, KAMs, Marketing- &
Business Development-Verantwortliche sowie Entscheider*innen
aus B2B/B2C, die Vertrieb neu denken und digital vorantreiben

mochten.

JETZT ANMELDEN.

19



LIFELONG LEARNING FOR LEADERS

8 Theresa Piermayr, BSc
+43 676 898 664 491

Wir beraten Sie gerne persénlich!

8 Mag. Dr. Susanne Summereder
+43 676 898 664 442

B executive-essentials@limak.jku.at

KOMPETENZ SCHAFFT VORSPRUNG
Weiterbildung fiir Filhrungskréafte — im Schnittpunkt von Wissenschaft und Wirtschaft

Sie mochten akademisch fun-
dierte Weiterentwicklung lhrer
Fuhrungsqualitdten mit Praxis-
ndhe und Internationalitat?

EXECUTIVE
MBA

LIMAK Austrian Business School GmbH

Sie mochten mafigeschneiderte,
auf Ihr Unternehmen und lhre
Zielgruppe abgestimmte Inhouse-
Fuhrungskrafteentwicklung?

IN.SPIRE
Inhouse

Sie méchten kompakte Know-
how-Updates in Intensivkur-
sen fur Fuhrungskrafte und Ex-
pert*innen?

EXECUTIVE
Essentials

A-4040 Linz | Science Park 5 | Altenberger Strafle 69 | +43 732 669 944 | info@limak.jku.at | www.limak.at
A-1100 Wien | The Icon Vienna | Tower 24 | 3rd Floor | Wiedner Gurtel 13 | +43 1 235 1444

“ILIMAK

Austrian Business School

Stand: 09/2025, Anderungen vorbehalten



